
Teemme metsästäsi 
rikkaamman



• Yleishyödyllinen Skogssällskapet-säätiö
perustettu Ruotsissa vuonna 1912.

• Säätiön alaiset yhtiöt toimivat Ruotsissa, 
Suomessa ja Latviassa.

• Säätiöllä omia metsiä 52 000 ha

• 125 työntekijää

• Hoitaa ja hallinnoi n. 400 000 ha 
metsäalaa kohdemaissa.

• Säätiö jakaa vuosittain
tutkimusapurahoina 1,9 M€ Ruotsissa ja 
Suomessa.

Skogssällskapet RUOTSI
Asiakasmetsiä
n. 300 000 ha 
Säätiöllä n. 30 

000 ha

Liettuan toiminta
lopetettiin vuonna

2021 metsälain
muutosten vuoksi.

SUOMI
Asiakasmetsiä n. 55 

000 ha 
Säätiöllä n. 6 000 ha

LATVIA
Asiakasmetsiä n. 

50 000 ha 
Säätiöllä n. 15 

000 ha



2,27 cm

Tilanhoitajat – Skogssällskapet Finland Oy Ab

• Perustettu v. 2013
• 12 työntekijää
• Riippumatonta metsä- ja maa-alueiden hoitoa ja kehittämistä – ei 

omaa teollisuutta tai kiinteitä toimitussopimuksia
• Hoitaa asiakkaidensa metsä- ja maaomaisuutta avaimet käteen 

periaatteella tai konsultoi tarpeen mukaan – asiakas päättää hänelle 
sopivimman mallin

• Palveluihin kuuluu metsätalouden lisäksi myös maaomaisuuden 
muut arvot ja mahdollisuudet

• Asiakkaana sekä yksityishenkilöitä että yhteisöjä
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Palvelumme

Tilanhoito

• Metsästrategia
• Budjetointi
• Metsäsuunnitelma
• Metsänhoito
• Puukauppa
• Sertifiointi

Investointi

• Metsäennuste
• Ostotuki
• Arviointi

Lisäpalvelut

• Verosuunnittelu ja –ilm.
• Sukupolvenvaihdos
• Maanvuokraus ja 

rasitteet
• Riistanhoito



• Inventointi – metsävaratietojen päivittäminen kuviokohtaisesti. Tällä tavoin metsäomaisuuden 
tarkka arvo, kunto ja hoitotilanne saadaan selville.

• Analyysi – inventoitu metsävaratieto jalostetaan käyttökelpoiseen muotoon metsästrategiaa ja –
suunnitelmaa varten.

• Strategia – asiakkaan tavoitteet metsien käytölle muotoillaan metsästrategiaksi, joka ohjaa 
metsien käyttöä pitkäjänteisesti.

• Suunnittelu – metsävarojen käytön suunnittelu asiakkaan tavoitteiden mukaisesti. 
Metsäsuunnitelma antaa ohjeet ja tavoitteet jokaisen yksittäisen metsäkuvion käytölle ja 
metsänhoitotöille.

• Metsänhoitotyöt – tilanhoitajat hoitaa käytännön metsänhoitotyöt yhteistyökumppaneiden 
kautta ja valvoo työn toteutusta ja laatua.

• Hakkuut – puukauppojen yhteydessä Tilanhoitajat toimivat asiakkaan edustajana ja varmistavat 
asiakkaalle maksimaalisen tuoton puukauppojen yhteydessä. Tilanhoitajat suunnittelevat, 
valvovat ja jälkitarkastavat hakkuutyön.

Tilanhoitajien tuottamat metsäpalvelut käytännössä



• Tavoitekeskustelu asiakkaan kanssa kriteereistä (esim. sijainti, koko ja muut ominaisuudet), 
budjetista, aikataulusta jne.

• Tilanhoitajat seuraa systemaattisesti suomen julkisia sekä suoria metsätilamarkkinoita ja 
tekee alkuesittelyn asiakkaalle sähköpostilla niistä kohteista, jotka täyttävät kriteerit. 

• Kun asiakas haluaa edetä alkuesittelystä, Tilanhoitajat toteuttaa kohteen maastoverifioinnin. 

• Maastokäynnin pohjalta luodaan kirjallinen raportti kuvineen tilasta.

• Tila-arvio lasketaan tuottoarvomenetelmällä ja/tai summa-arvonmenetelmällä ja tehdään 
markkina-analyysi. Arvio esitellään asiakkaalle kirjallisena.

• Ostotukipalveluun kuuluu myös tarpeen mukaan esimerkiksi tarjouksen jättö, neuvottelut 
sekä kaupan loppuun saattamiseen kuuluvat työt kuten kauppakirjan laatiminen, 
kaupantekotilaisuuden ja allekirjoittamisen järjestäminen, lainhuutotodistuksen hakeminen 
sekä varainsiirtoveron kirjaus. 

Ostotuki käytännössä



Tilanhoitajien 
puukaupan kilpailutus 
2024
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Tilanhoitajat (Skogssällskapet Finland Oy Ab) vei läpi 
yhtiön asiakkaiden ensimmäisen puukaupan 
yhteiskilpailutuksen keväällä 2023. Tarkoituksena oli 
saada tarjolle pystyleimikoita vähintään 50 000 m3

kertaeränä.
Kilpailutuksen ideana on saada puusta tarjotut 
perushinnat sekä puukaupan mukana tulevat 
kertakorvaukset (eräkokobonus, FSC-lisä ja mahdollinen 
avainasiakaslisä) maksimoitua.
Oikein toteutetun yhteiskilpailutuksen avulla saadaan 
ostajien huomio tarjottaville leimikoille ja keskimääräistä 
paremmat ennakkomaksut.
Kilpailutukseen osallistui 15 asiakasta yhteismäärällä 65 
000 m3. Asiakkaiden kiinteistöt sijaitsivat ympäri Suomea 
pois lukien Lappi. Skogssällskapet Fastighet Oy osallistui 
kilpailutukseen n. 8 000 m3 myyntierällä.

Taustaa
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Yhteiskilpailutuksen hyöty 2023

Yhteiskilpailutus 2023 hyödytti rahallisesti kaikkia mukana olleita tahoja. Hyödyn määrä
vaihteli asiakkaittain riippuen maantieteestä ja asiakkaan puunmyynnin vuosivolyymistä sekä
muista mahdollisista sopimuksista puun ostajien kanssa. 

Esimerkkihintatasoja samaan aikaa tehdyistä puukaupoista kilpailutuksen ulkopuolelta:
• Etelä-Suomi: 2-harvennus n. 580 m3 (kesä). Kut: 70 €, MäT: 70 €, Havukuitu: 26 €
• Etelä-Suomi: 2-harvennus n. 360 m3 (aina). Kut: 65 €, MäT: 65 €, Havukuitu: 28 €
• Etelä-Suomi: päätehakkuu n. 1 800 m3 (kesä). Kut: 82 €, MäT: 82 €, Havukuitu: 32 €
• Pohjois-Pohjanmaa: 2-harv., n. 6 000 m3 (kesä). Kut: 60 €, MäT: 56 €, Havukuitu: 26 €
• Pohjois-Pohjanmaa: 2-harv., n. 1 000 m3 (kesä). Kut: 59 €, MäT: 59 €, Havukuitu: 22,50 € 
Esimerkkihintojen päälle tuli kauppakohtaisia lisiä 0 – 4 €/m3 ostavasta yhtiöstä riippuen

Yhteismyynnin hintavaikutus oli tukissa 3 – 6 €/m3 ja kuidussa 3 – 5 €/m3 .
Rahallisen lisäkorvauksen päälle ennakkojen suuruus ja hakkuuaikataulu olivat 

yhteismyynnissä normaalia paremmat.
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Yhteiskilpailutuksen toteutus 2024

10-11/23: Palvelun markkinointi ja mukaan lähtijöiden kartoittaminen

12/23 – 1/24: Leimikoiden haku, tarkistus ja myyntierien suunnittelu

2-3/24: Paketin esittely ja neuvottelut teollisuuden kanssa

4/24: Tarjousten deadline ja GO / NO GO-päätös puumarkkinatilanteen mukaan.

4 – 5/24: Tarkemmat korjuusopimukset kilpailutuksen voittajan kanssa.

5/24 – : Korjuiden seuranta ja raportointi asiakkaille. 

Yhteismyynti teettää lisätöitä ja sen mukaisesti Tilanhoitajat ovat hinnoitelleet palvelun seuraavasti:

- Tilanhoitoasiakkaat: 1,0 €/m3 + alv. (normaalien sopimukseen sisältyvien palkkioiden päälle)

- Puukauppa-asiakkaat: 2,2 €/m3 + alv.

HUOM! Yhteismyyntiin ryhtyvät asiakkaat sitoutuvat noudattamaan Tilanhoitajien päätöstä
puukauppakumppanin ja hintatason valinnassa eikä omia myyntieriä voi ottaa pois kilpailutuksesta
kartoitusvaiheen jälkeen. Yhteismyyntiä ei viedä läpi, jos sillä ei pystytä merkittävästi parantamaan
metsänomistajan saamaa tarjousta ja ehtoja suhteessa samojen leimikoiden markkinoille saattamiseen
yksinään.



Pohjoinen tiimi

Tilanhoitaja
Heli Hongisto
Oulu

Tilanhoitaja 
Joonas Kasper 
Haapavesi

Tilanhoitaja
Antero Ruotsalainen
Pyhäjoki

Eteläinen tiimi

Tilanhoitaja
Kristian Kuokkanen 
Espoo

Tilanhoitaja
Aki Mattila
Siuntio

Tilanhoitaja
Patrik Elenius 
Tenhola

Tilanhoitaja
Julia Lenkkeri
Sipoo

Hallinto & konsultointi

Tilanhoitaja
Petri Ryöti
Nokia

TJ
Mikko Söderling
Espoo

Key Account Manager
Tomas Landers
Inkoo

Kiinteistökonsultti
Nina Simosas
Porvoo

Talouspäällikkö
Valtteri Leppäluoto 
Espoo

Skogssällskapet Finland Oy Ab - henkilöstö

Pääkonttori Kirkkonummella




